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PRECALIFICANDO LA PRESENTACION DE ENLISTAR

Antes de reunirnos... hay unas preguntas que necesito hacerle... ¢ esta bien?

1. Silo que digo tiene sentido... y usted se siente confortable y confia que yo pueda
vender su casa... ¢.esté usted planeando enlistar su casa conmigo cuando nos
reunamos el ?

2. ¢Esta usted planeando entrevistar a mas de un agente para el trabajo de vender su
casa?

3. Digame otra vez... ¢ A donde se va a mudar?

4. ¢Qué tan pronto tiene que estar all4d? (3 meses) jGrandioso!

5. Cuando lo vea... ¢Por cuanto piensa enlistar su casa?
Como agente profesional de Bienes Raices, yo estudio casas y precios todos los
dias... por lo tanto asumo que enlistara su casa conmigo... a un precio que motive
para que su casa se venda... ¢, Correcto?
Entonces... ¢De qué precio no se bajara?

6. ¢Cuanto debe en la propiedad? ($100,000) jExcelente!

7. ¢Alguna vez ha pensado en venderla por su cuenta? (No) jFabuloso! (Si)
Interesante.

8. ¢Ayudara a financiarle la casa al comprador... o quiere sacar todo su dinero? jEso
es grandioso!

9. ¢Podria describirme su casa, por favor?

10. Le voy a mandar un paquete de informacion... ¢ Podria tomarse unos minutos para
revisarlo? Muchas gracias.

11. ¢; Tiene alguna pregunta antes de reunirnos? (No) jGrandioso!

12. Para que usted esté enterado... nuestra reunion solo tomara entre 5 a 25 minutos...
¢Jesta bien?

Estoy ansioso de vernos el alas
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